sprzedaje ubrania w minimalistycznym
stylu. Agata i Hania - Balagan, ktéra pro-
dukuje buty. Razem stworzyli Transparent
Shopping Collective - pierwsza w Polsce
platforme modowg kierujacq sie zasa-
da transparentnosci cen. Co to oznacza?
Ze kupujac u nich plaszcz z alpaki, su-
kienke czy skorzane botki, dostajesz pel-
ng informacje, co zlozylo sie na cene.
2Ujawniamy koszt produkeji, czyli warto$¢
zuzytego materialu i koszt szycia, oraz
ile wynosi nasza marza, ktora pozwala fi-
nansowa¢ pozostale wydatki” - wyjasnia
Bartosz Ladra.

Przed nimi nie zrobila tego zadna pol-
ska marka. Dlaczego oni si¢ na to zdecydo-
wali? ,Nie chcieliémy pracy, ktora bylaby
8-godzinnym odbe¢bnianiem obowigzkow
- mowi Bartosz. — Chcielismy, Zeby to,
co robimy, miato warto$¢ dodana. Za-
stanawialem sig, w jaki sposéb mozemy
oddzialywa¢ na blizsza i dalsza okolice.
Wreszcie pomyélalem: dlaczego nie za-
gra¢ z ludzmi w otwarte karty? W koncu
$wiat idzie w stron¢ wiekszej transparent-
nos$ci. Ludzie domagaja si¢ jej w zyciu pu-
blicznym, od politykéw; ale tez od firm”.

Cho¢ Elementy i Balagan maja ogrom-
ne grono wielbicieli, ich zalozyciele przy-
znaja, ze nadal sq na dorobku. ,,Jak w kazdej
firmie, nam tez zdarzaja sie gorsze mo-
menty - mowi Bartosz. — Nieraz bylismy
pot dziurki nosa nad powierzchnig wody;,
ale nawet wtedy nie chcieliSmy rezygno-
waé¢ ze wspierania inicjatyw spolecz-
nych”. Jakich? Na przyklad pomocy szkole
w Ghanie, ktérg zalozyla i prowadzi ich
przyjaciolka. W ubieglym roku przekaza-
li na ten cel ok. 15 tys. zL ,Nie ukrywamy;,
ze te pieniadze wliczamy w ceny naszych
produktow. Moglismy je zostawi¢ sobie,
ale wolimy, zeby wykonaly prac¢ gdzie
indziej” - thumaczy Agata.

,Nie oceniamy tych, co sprzedaja
T=shirty po 350 zI lub doliczaja sobie 800
proc. marzy - dodaje Bartosz. - Ale chcie-
libyémy, by wigcej firm dzialalo na zasa-
dzie przejrzystoéci. Nam to, co robimy,
daje duzo satysfakcji. I wiare, ze w bizne-
sie mozna zrobi¢ co$ sensownego”.

»Moja misja jest oswoic¢ ludzi z joga.
Zeby stala sie dla nich czyms normalnym”.
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MARTYNA CZYZEWSKA

Zalozycielka studia jogi Not Another Yoga Studio.

»Nie jestem jogowym guru. Dla mnie
jogajest codziennoscig” - zaznacza Marty-
na juz w pierwszych slowach. Wiasciwie
to moglaby powiedzie¢, ze joge wyssala
z mlekiem matki. ,20 lat temu, kiedy by-
lam mata, moja mama codziennie stawala
na glowie - $émieje si¢ Martyna. - Ja sama
nieraz od jogi odchodzilam, ale zawsze do
niej wracatam. Kiedy bylo mi Zle lub kiedy
bylam przestymulowana”.

W lutym postanowila otworzy¢ wlasne
studio jogi. ,Dlugo dojrzewalam do tego,
co cheg w Zyciu robi¢ - mowi Martyna.
- Studiowalam psychologie. Po studiach
cheialam wyruszy¢ w roczng podréz do-
kola $wiata. Zamiast tego zaczelam prace
jako stewardessa i na trzy lata zamieszka-
lam w Dubaju. Péttora roku temu wroci-
lam do Polski z certyfikatami ukonczonych
na calym $wiecie kursow jogi i postano-
wieniem, ze zaloze wlasne studio”.

Otworzylaje w warszawskim Mordorze,
dzielnicy biurowcoéw zajmowanych przez
korporacje. ,,Chce, zeby kazdego bylo stac,
by tu przyjs¢, dlatego ceny sg podobne do
tych w innych szkolach jogi” — opowiada.
Jej misja jest zaprzyjazni¢ ludzi z joga.
,Zeby wykona¢ asany, nie musisz by¢ roz-
ciggnieta. Nie musisz tez mie¢ modnych
legginsow. Potrzebujesz tylko kawalka
ziemi. Gdy pracowalam jako stewardessa,
rozkladalam recznik na podlodze w hotelu
i ¢wiczylam” - méwi. Martyna chcialaby;
zeby joga bylo czescig Swiadomego zycia,
stad w jej studio duzo elementow eko.
Informacje dla klientéw drukuje na papie-
rze z recyklingu. Nie ma tu wody w bu-
telkach, mozna si¢ za to napi¢ filtrowane;j,
podawanej w kubeczkach z maczki kuku-
rydzianej. Swiece, ktore palg sie w recepci,
Martyna robi sama, z wosku sojowego. ,, 1o
w 100 proc. moje miejsce” - mowi.
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